亿购客会员网店使用说明书
您现在是不是有足够的业余时间在身边悄悄溜走？您是不是想找一份轻松而有意义的兼职来充实您的生活，您是不是也想随着网络的发展和身边的朋友一样开设属于自己的网店？您或许有这些想法，可是货源从哪里来？怎样收款？怎样发货？这些问题是不是很难以解决？ 亿购客同城购物网将带您走入一个全新模式的网络销售世界！引领您创造简单轻松的网络创业神话！

1. 什么是会员网店？加入会员网店能带来什么？
顾名思义，“亿购客会员网店”就是所有的亿购客会员都可以开设属于自己的网店。

亿购客同城购物网，是泉州最大的网上购物平台，其以网站为基础平台，汇聚优质同城商家，提供理想货源渠道，为广大会员开设最佳创业平台——“亿购客会员网店”，通过该平台，会员可以在不备货，不压库存，不担心收款，不担心物流配送下，经销各类产品（包括：服饰、鞋包、化妆、数码产品、家居用品等），轻松实现零成本创业的梦想！
2. 我们提供哪些支持?
01. 开设会员网店后，网店的订单，发货，收款，部份商品的售后服务都由我们负责。
02. 在新商品上架时，我们将会在会员网店管理后台首页通知，尽请各网店店长关注。
03. 网店装饰横幅，有默认图片，如有要更换的，请提供图片及相关广告语，我们将提供技术支持，为您制作精美横幅。
04. 为每个会员网店提供二级域名网址：http://会员名.egoke.com  比如会员名是yuhan，网店网址则是(http://yuhan.egoke.com) 
05. 定期组织网店店长会议，让店长之间交流开店心得，以求更好的发展。
06. 特殊的节日（如情人节,中秋节），我们将制作一些精美宣传卡片或传单，辅助各网店宣传销售。

3. 我们的网店与淘宝店的优势及区别
一提到购物网站，大家可能就会跟淘宝联系起来，其实亿购客会员网店和淘宝开店还是存在区别的：
01. 在亿购客网站上开店的会员不需要自己提供产品。我们的产品库中有各类畅销的产品可供会员选择。
02. 发货，收款，售后都由我们负责，为网店店长省去很多麻烦。让网店店长有更多空余的时间宣传网店，提高销量。
03. 提成结算便捷，在亿购客后台有完善的提成统计系统，可清楚观察每个网店的提成，每月十号按时发放。

04. 淘宝上从找货源开店到销售，付款等全部由店主自己负责
4. 如何开通？
01. 注册成为亿购客会员
02. 注册成功后，在会员管理后台，点击“网店管理”如下图
[image: image1.jpg]



03．此时您还没有开通网店，需填写相关资料申请网店。申请完毕，请耐心等待，管理人员在24小时内审核通过。
5. 如何使用？
01. 如果您的网店已经开通。新重新登录我们的网站,登录地址：

  http://www.egoke.com/vip/VIPLogin.aspx
02. 点击“网店管理”，如上图,进入会员网店管理后台。
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查看网店：您网店的链接，点击直接跳到您的网店，如果您是刚开通，请先到“管理商品”那里添加商品
修改网店资料：修改网店的相关资料，您的联系方式等，还可上传你网店的横幅，为图片正常显示，请严格按照尺寸。
管理商品：此栏可添加删除商品。添加产品时，先挑选商家, 然后对应商家名称后点添加本店产品[image: image3.jpg]REEBRES) TR B ¢
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订单管理：查看您网店的订单，提成等详细。
6. 如何宣传，宣传方式，工具及操作
常用的推广方式：

1、qq群网站推广法。用几十个qq，每个qq加入几十个群，每天发一遍网站。平均50个qq*每个qq加入50个群*每个群50个人=75000人观看。如果qq更多，加入的群更多，加入的是大群，每个群的人数更多，则宣传效果更好。即使排除不在线的qq用户，效果也不容低估。

2、软文网站推广法。写文章，或者引用好文章，里面巧妙地加入自己的网址。

3、博客网站推广法。软文要有发表的地方。一个是发到论坛，文章站，一个是发到博客里。发到博客里有个好处，不会被乱删。
4、论坛网站推广法。注册几十个几百个论坛，每个论坛注册几十个帐号，把签名设为自己的网站。发表热门内容，自己顶自己帖子。注意换马甲，发布有争议性的标题内容。好的标题是论坛推广成败的关键。

5、qq和msn昵称网站推广法。把昵称修改为网址。

6、非预期邮件网站推广法。用专业的邮件群发工具，上网批量搜集电子信箱地址，然后群发。如今的很多网站，都要用电子信箱作为用户名，因此，搜集电子信箱地址，比以前方便多了，而且这些电子信箱都是活信箱，网民经常用的信箱，而非失效的信箱，效果不错。邮件标题要“规范”，别让网民误以为是垃圾邮件。

7 网吧推广网站推广法。如果有关系，可以把网吧的机子主页设为自己的网站。

8 分类信息网站推广法。去各类分类信息站发布网站信息

9 博客抢评论。这个不要说了，大家都知道的。
QQ群发工具(QQ消息群发精灵.exe)：
具体操作详看对应的使用说明，重要地方如下图红圈：
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软件下载地址：http://www.egoke.com/kefuzhongxin/QQ_qfjl.rar
7. 订单的配送，收款，提成结算
01. 订单配送及运费问题

所有订单统一由我们公司安排发货。

1. 所购物品超过100元免运费
2. 所购物品100以内，泉州市区运费5元
3. 所购物品100以内，市外（包括郊县），运费10元
4. 其他到付

02. 收款
1.支付宝支付
帐号：llgsshi@163.com
2.银行转帐
建设银行：6227 0018 3346 0088 012
农业银行：6228 4806 8211 409 1312
中国银行：4563 5164 0800 189 1121
户名：林国仕
03. 提成结算
每个商品都有对应的提成，提成在后台管理系统中显示。所售出的商品，在会员网店管理后台“订单管理”栏目有显示，并显示提成总额。
提成月结，每个月十号结算上个月的提成。领取方式：可提供帐号，直接转入帐户，或直接到公司领取。
8.联系方式

ADD:泉州市丰泽区田安路和昌花苑5#305
TEL：0595-22103103
QQ:1085118504
E-mail:llgsshi@163.com
http://www.egoke.com
